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Kenmerken

& specificaties










Bouwjaar:

1982




Soort:


Tussenwoning




Slaakamers:

3




Woonoppervlakte:

 ca 113 m²




Perceeloppervlakte:


 ca 140 m²




Vrijstaande houten berging 




Fraaie tuin




Energielabel

B



Omschrijving
Fraaie en ruime tussenwoning met diepe zonnige tuin (ca. 10 m) met schuurtje en achterom. 
Gelegen in wijk "Duinterpen”, op loopafstand van het centrum, een supermarkt en basisscholen 
zijn in de wijk aanwezig. Tuingerichte woonkamer, nette moderne keuken, mooie 
gemoderniseerde badkamer met 2e toilet en een vaste trap naar de 2e verdieping. Verwarming 
d.m.v. eigen c.v. (2018). Aan de voorzijde rustig gelegen, er is gratis parkeergelegenheid op de 
direct bijgelegen parkeerhavens. Kortom, een uiterst praktische woning met veel leefruimte en 
grote tuin, een ideale gezinswoning. Gelegen op ca. 140 m2 grond. 




INDELING:

BEGANE GROND: hal met gemoderniseerd toilet, meterkast en garderobehoek, tuingerichte 
zonnige woonkamer (ca. 27 m2), laminaatvloer, deur naar de fraai aangelegde achtertuin, 
moderne dichte keuken (ca. 7 m2) met hoekkeukenblok met inbouwapparatuur, berging c.q. 
bijkeuken.




1E VERDIEPING: overloop, 3 slaapkamers (resp. ca. 8,5 m2, 9 m2 en 12, 7 m2), fraaie badkamer 
(ca.  6 m2) met ligbad, wastafel en 2e toilet, vaste trap naar...




2E VERDIEPING: ruime zolderberging waar eenvoudig een 4e slaapkamer en een berging 
gerealiseerd kunnen worden. 




LIGGING:

Deze rustige en kindvriendelijke woonwijk is gelegen nabij de ring van Sneek met snelle 
ontsluiting richting Joure, Bolsward en Leeuwarden. Een supermarkt, basisscholen en 
sportvoorzieningen zijn op loopafstand. Parkeergelegenheid is er op de direct bijgelegen 
parkeerhavens.





























Locatie

op de kaart











































 

 
 
 

Documentatie 

 

Deze documentatie is met zorg samengesteld. Voor de juistheid van de verstrekte informatie zijn wij, 
als makelaars, in de regel in grote mate afhankelijk van informatie van derden. Wij, noch de verkopers 
aanvaarden dienaangaande enige aansprakelijkheid. 

 
Mondelinge koop is vervallen  

Per 01 september 2003 is een mondelinge koopovereenkomst niet meer rechtsgeldig. Er moet een 

schriftelijke koopakte worden opgesteld. Na ondertekening van partijen, dient koper een afschrift van 
de volledig getekende koopovereenkomst te ontvangen. Daarna heeft de koper drie dagen (waarvan 
tenminste twee dagen  niet in het weekend vallen) bedenktijd. Indien de koper binnen die termijn van 

de koop wenst af te zien kan dat zonder opgaaf van reden gebeuren, maar bij makelaardij van Brussel 
Wiebenga is wel in de koopovereenkomst aanvullend vastgelegd, dat dit schriftelijk moet gebeuren. 

Op grond van deze wettelijke eisen is het dus noodzakelijk dat de koopovereenkomst zo spoedig 

mogelijk door beide partijen (koper en verkoper) getekend wordt nadat er een mondeling akkoord is 

bereikt over de onroerende zaak, prijs en voorwaarden.  

Procedure onderhandeling 
 
De werkwijze van makelaardij van Brussel Wiebenga is als volgt: 

Wij hebben als makelaar van de verkopende partij opdracht gekregen de belangen van de verkoper 
te behartigen. 
Wij hanteren in principe het systeem “wie het eerst komt, wie het eerst maalt”, dat wil zeggen dat wij 

in onderhandeling treden met degene die als eerste een bod uitbrengt (mits uiteraard het bod als 
“onderhandelbaar” wordt geaccepteerd). Gedurende deze onderhandeling kan er niet met een andere 
gegadigde in onderhandeling worden getreden. Let wel: een andere kandidaat-koper mag wel de 

woning bezichtigen en een bod uitbrengen. Makelaardij van Brussel Wiebenga kan hier echter niet op 
reageren gedurende de duur van de eerste onderhandeling. 
 

Soms komt het voor dat er in een korte tijd veel belangstelling voor een woning bestaat. In dat geval 
kunnen wij afwijken van bovenstaande procedure, dit zal tijdig aan potentiële kopers kenbaar gemaakt 
worden. 

 
Indien van deze procedure wordt afgeweken, zal dit tijdig kenbaar worden gemaakt aan de kandidaat 
koper(s). Een en ander kan altijd nader worden toegelicht. 

 
Onderzoeksplicht 
 

De onroerende zaak wordt verkocht in de staat waarin het zich bevindt ten tijde van het aangaan 
van de overeenkomst. Verkoper staat in het algemeen niet in voor de afwezigheid van (verborgen) 
gebreken. Alle risico wordt dus bij de koper neergelegd, en hij wordt desgewenst in de gelegen-

heid gesteld om voorafgaande aan de aankoop het nodige onderzoek te doen. Ten aanzien van 
feitelijke  



 

 
 
 

gebreken wordt er in de praktijk van uitgegaan, dat door of namens de koper zelf tevoren is nage-
gaan of de zaak aan de door hem te stellen eisen voldoet. 

 
 
Asbestclausule 
 

Sedert 01 juli 1993 is de verkoop van asbesthoudende materialen in Nederland verboden. Wonin-
gen die voor die datum zijn gebouwd kunnen dus  

asbesthoudende materialen bevatten. Bij verwijdering van asbest dienen speciale  
maatregelen genomen te worden. Er zal in de koopakte een clausule worden  
opgenomen, waarin staat, dat de eventuele aanwezigheid van asbesthoudende  

materialen (al dan niet bekend bij verkoper/koper) voor rekening en risico is van de koper. 
 
Ontbindende voorwaarden 

 
De meest voorkomende ontbindende voorwaarde, welke de koper wenst te laten opnemen in een 
koopovereenkomst is die voor de financiering. Indien deze ontbindende voorwaarde is opgeno-

men, geldt deze voor een termijn van een aantal weken.  
Om ontbinding in te kunnen roepen, dient aangetoond te worden dat minimaal 2 geldverstrekkers 
niet bereid zijn om een hypotheek te verstrekken.  

Wij gaan ervan uit dat een kandidaat koper zich, alvorens tot aankoop over te gaan, heeft laten 
informeren omtrent zijn financiële mogelijkheden.  
 
Uiteraard kunnen wij u geheel vrijblijvend en kosteloos een  
concurrerende offerte voor een hypothecaire geldlening aanbieden. 
 

Waarborgsom c.q. bankgarantie 
 

Het is gebruikelijk om overeen te komen, dat koper na het tot stand komen van de overeenkomst 
een bankgarantie stelt voor een bedrag van 10% van de koopsom. Het gaat daarbij om een ver-

klaring van de bank waarin wordt gegarandeerd dat de koper zijn verplichtingen zal nakomen. Met 
het stellen van een bankgarantie gaat enige tijd gemoeid. In verband daarmee wordt de termijn 
voor het regelen van deze bankgarantie op 5 a 6 weken gesteld (vanaf het moment dat de koop is 

gesloten). Voor een garantieverklaring berekent de bank een vergoeding. 
In plaats van een bankgarantie te stellen kan koper een waarborgsom storten. Het is gebruikelijk en 
verstandig om een eventuele waarborgsom te storten bij de notaris. In de koopovereenkomst wordt 

aangegeven op welke bank- of girorekening dat moet gebeuren, evenals de hoogte van de 
waarborgsom (in cijfers en voluit).  
Als de waarborgsom van enige omvang is of niet al te kort bij de notaris berust, zal de notaris 

doorgaans rente aan koper vergoeden. 
Indien de waarborgsom betaald wordt uit eigen geld terwijl de koper toch de  
gehele koopsom wil financieren, is het voor een koper fiscaal aantrekkelijk om de waarborgsom 

niet in mindering te laten strekken op de koopsom. Voor zo ver de waarborgsom in mindering  
 



 

 
 
 

strekt op de koopsom, kan de fiscus zich op het standpunt stellen dat de hypothecaire lening ge-
deeltelijk gebruikt is voor terugbetaling van de gestorte waarborgsom. Voor zo ver de waarborg-

som uit eigen middelen was voldaan, wordt dat gezien als aanvulling van de eigen middelen. De 
rente over dat gedeelte van de lening is dan niet fiscaal aftrekbaar. In de koopovereenkomst 
wordt ervan uitgegaan dat het uit eigen middelen betaalde gedeelte van de waarborgsom aan de 

koper wordt terugbetaald bij betaling van de koopsom.  
 
 

 
 

Koopakte 

Makelaardij van Brussel Wiebenga zal overgaan tot het opstellen van een koopakte, conform de 
modelkoopaktes, opgesteld door de Nederlandse Vereniging van Makelaars in onroerende goederen 
en vastgoeddeskundigen (NVM), de Consumentenbond en de Verenging Eigen Huis. 

 
 
 

UW TIEN VRAGEN 
over bezichtigingen, onderhandelingen, koopovereenkomsten en meer. 
 

 
Uw tien vragen over bezichtigingen, onderhandelingen en koopovereenkomsten en meer. ‘Word ik 
koper als ik de vraagprijs bied?’ en ‘Wanneer komt de koop tot stand?’, zijn vragen waar veel 

misverstanden over bestaan. Hierbij krijgt u antwoord op deze vragen en nog acht veel 
voorkomende onduidelijkheden in het traject van uw interesse in een woning tot en met het bod dat 
u doet op een woning. Lees deze informatie goed door, zo voorkomt u teleurstellingen. 
 
 
VRAAG EN ANTWOORD. 
 

1. Wanneer ben ik in onderhandeling? 
 
U kunt niet afdwingen dat u in onderhandeling bent. U bent pas in onderhandeling als de verkoper 

reageert op uw bod. Dus: als de verkoper een tegenbod doet. Ook kan de verkopende makelaar 
uitdrukkelijk aangeven dat hij met u in onderhandeling is. U bent niet in onderhandeling als de 
verkopende makelaar aangeeft dat hij uw bod met de verkoper zal overleggen. 
 

2. Mag een makelaar doorgaan met bezichtigingen als er al over een bod onderhandeld wordt? 
 
Dat mag. Een onderhandeling hoeft nog niet tot een verkoop te leiden. De verkoper kan daarnaast 
wellicht graag willen weten of er meer belangstelling is. De eerste bieder hoeft nog niet de beste te 
zijn. Daarom gaan de bezichtigingen door. Vaak zal de verkopende makelaar aan belangstellenden 

vertellen dat hij, zoals dat heet, ‘onder bod’ is. Een belangstellende mag dan wel een bod 
uitbrengen, maar krijgt daar geen antwoord op tot de onderhandeling met de eerste geïnteresseerde 
beëindigd is. De makelaar zal geen mededelingen doen over de hoogte van biedingen. Dit zou het 



 

 
 
 

overbieden kunnen uitlokken.   
 

3. Kan verkoper de vraagprijs van een woning tijdens de onderhandeling verhogen? 
 
Het antwoord is ja. Als de vraagprijs alleen een uitnodiging is tot het doen van een bod (zoals 

beschreven onder ‘Word ik koper als is de vraagprijs bied?’), dan kan de verkoper ook besluiten de 
vraagprijs te verlagen of te verhogen. Tijdens een onderhandeling doen partijen vaak over en weer 
biedingen. Als de verkopende partij een bod aanvaardt, dan is er sprake van een koop. Als de 

verkoper een tegenbod doet, kan de koper door dit te aanvaarden de koop tot stand brengen. 
Andersom kan dat ook. Als de potentiële koper een tegenbod doet dat afwijkt van het bod dat de 
verkopende partij eerder heeft gedaan, dan vervalt het eerdere bod van de verkopende partij. Dus 

ook als de partijen ‘naar elkaar toekomen’ in het biedingproces kan de verkoper ineens besluiten om  
toch zijn tegenbod weer te verhogen en de koper om zijn bod weer te verlagen. 
 

 
4. Wanneer komt de koop tot stand? 
 

Als verkoper en koper het eens worden over de voor hen belangrijkste  zaken bij de koop (dat zijn 
meestal de prijs, de opleveringsdatum en de ontbindende voorwaarden), dan legt de verkopende 
makelaar de afspraken schriftelijk vast in de koopakte. Meestal worden er naast de eerder 

genoemde punten nog een aantal aanvullende afspraken opgenomen in de koopakte. Denk hierbij 
bijvoorbeeld aan de boeteclausule. Een ontbindende voorwaarde is overigens een belangrijk 
onderwerp. U krijgt als koper niet automatisch een ontbindende voorwaarde. Wilt u bijvoorbeeld een 

ontbindende voorwaarde voor de financiering, dan zult u dit bij het uitbrengen van uw bod moeten 
melden. Het is zaak dat de partijen het ook eens zijn over aanvullende afspraken en ontbindende 
voorwaarden voordat de koopakte wordt opgemaakt. Zodra de verkoper en de koper de koopakte 

hebben ondertekend en de koper (of eventueel de notaris) een afschrift van de akte heeft 
ontvangen, treedt voor de particuliere koper de wettelijke bedenktijd in werking. Binnen deze 
bedenktijd kan de koper alsnog van de aankoop van de woning afzien. Ziet de koper tijdens de 

wettelijke bedenktijd niet af van de koop van de woning, zijn de financiën rond en vormen ook 
eventuele andere ontbindende voorwaarden geen obstakel meer, dan zal op de afgesproken 
opleveringsdatum de overdracht plaatsvinden bij de notaris. 
 

5. Word ik koper als ik de vraagprijs bied? 
 
Over deze vraag bestaan veel misverstanden. Het hoogste rechtscollege, de Hoge Raad, heeft 

namelijk in een vonnis bepaald dat de vraagprijs van een woning een uitnodiging is tot het doen van 
een bod. Als u de vraagprijs uit een advertentie of woninggids biedt, dan doet u een bod. De 
verkoper kan dan nog beslissen of hij uw bod wel of niet aanvaardt of dat hij zijn makelaar een 

tegenbod laat doen. 
 
 

6. Mag een makelaar tijdens de onderhandeling het systeem van verkoop wijzigen? 
 
Dat mag. Eén van de partijen mag de onderhandeling beëindigen. Soms zijn er zoveel 



 

 
 
 

belangstellenden die de vraagprijs bieden of benaderen, dat het moeilijk is te bepalen wie de beste 
koper is. In dat geval kan de verkopende makelaar – natuurlijk in overleg met de verkoper – 

besluiten de lopende onderhandeling af te breken en de biedprocedure te wijzigen. Uiteraard dient 
hij eerst de eventuele gedane toezeggingen na te komen (zie ook vraag acht en negen). De 
makelaar kiest vervolgens bijvoorbeeld voor een inschrijvingsprocedure. Alle bieders hebben dan 

een gelijke kans om een hoogste bod uit te brengen. Vraag bij uw NVM-makelaar naar de folder 
over deze procedure. 
 

7. De makelaar vraagt een ‘belachelijke’ hoge prijs voor een woning. Mag dat? 
 
De verkoper bepaalt waarvoor hij zijn woning verkoopt in overleg met zijn makelaar. De koper kan 

onderhandelen over de prijs, maar de verkoper beslist. Dat geldt voor alle zaken die de verkoper 
belangrijk vindt om over te beslissen of hij zijn woning aan deze koper wil verkopen. Als verkoper 
het koper het over deze zaken eens zijn, is er een koop. Soms besluiten koper en verkoper over een 

aantal minder belangrijke zaken – roerende zaken bijvoorbeeld – pas te onderhandelen als ze het 
over de hoofdzaken eens zijn. In een dergelijk geval kan een rechter wel bepalen dat de partijen, nu 
ze het over de door hen zelf aangegeven hoofdzaken eens zijn, moeten doorgaan met 

onderhandelen tot er een redelijk resultaat is bereikt. 
 
 

8. Wat is een optie? 
 
Een optie in juridische zin geeft een partij de keuze om door een eenzijdige verklaring een 

koopovereenkomst met een andere partij te sluiten. Partijen zijn het dan al wel eens over de 
voorwaarden van de koop, maar de koper krijgt bijvoorbeeld nog een week bedenktijd. Bij de 
aankoop van een nieuwbouwwoning is zo’n optie nog wel gebruikelijk. Bij het aankopen van een al 

bestaande woning wordt vaak ten onrechte het begrip ‘optie’ gebruikt. Dan heeft het de betekenis 
van bepaalde toezeggingen die een verkopende makelaar kan doen aan een belangstellende koper 
tijdens het onderhandelingsproces. Zo’n toezegging kan bijvoorbeeld inhouden dat een 

belangstellende koper een paar dagen de tijd krijgt om na te denken over een bod. De makelaar 
zal in tussentijd proberen niet met een andere partij in onderhandeling te gaan. De 
belangstellende koper kan deze tijd gebruiken om een beter inzicht te krijgen in zijn financiering of 
in de gebruiksmogelijkheden van de woning. Een optie kunt u niet eisen; de verkoper en 

verkopende makelaar beslissen zelf of er in een onderhandelingsproces bepaalde toezeggingen 
worden gedaan. 
 

 



 

 
 
 

 

9. Als ik de eerste ben die belt voor een bezichtiging, als ik de eerste ben die de woning 
bezichtigt of als ik de eerste ben die een bod uitbrengt, moet de makelaar in deze gevallen ook het 
eerste met mij in onderhandeling gaan? 
 

Op deze drie vragen is het antwoord nee. De verkopende makelaar bepaalt samen met de verkoper 
verkoopprocedure. De verkopende makelaar heeft wel de verplichting u daarover te informeren. Het 
is verstandig als u serieus belangstelling heeft de makelaar te vragen wat uw positie is. Dat kan veel 

teleurstelling voorkomen. Doet de makelaar u een toezegging, dan dient hij deze na te komen. 
 
10. Zit de makelaarscourtage in de ‘kosten koper’? 
 
Neen. Voor rekening van de koper komen de kosten die de overheid ‘hangt’ aan de overdracht van 
een woning. Dat is de overdrachtsbelasting (2%) en de kosten van de notaris voor het opmaken van 

de leveringsakte en het inschrijven daarvan in de registers. Als de verkoper een makelaar inschakelt 
om zijn woning te verkopen, dan moet hij ook zelf met de makelaar afrekenen voor deze dienst 
(makelaarscourtage). De makelaar dient bij verkoop vooral het belang van de verkoper, dus niet het 

belang van de koper. Het kan daarom eveneens voor de koper van belang zijn een eigen makelaar in 
te schakelen. 
 



 

 
 
 

 

HEERENVEEN 

GESCHIEDENIS EN ONTSTAAN GEMEENTE 

 

Heerenveen is de hoofdplaats van de gemeente Heerenveen. Heerenveen is ontstaan rond 1550 

door vergraving van het hoogveen op een punt tussen Oudeschoot en Terband op het gebied van 

drie grietenijen (gemeenten), nl. Schoterland, Aengwirden en Haskerland. 

De eerste bebouwing kwam tot stand langs de Heerensloot, de Schoterlandse Compagnonsvaart, 

alsmede langs de “Dracht”, een oud stroompje, komende van Oudeschoot. 

 

De nederzetting werd aanvankelijk Schoteruiterburen genoemd en groeide de toenmalige zetel van 

de grietenij, Schoterland – Oudeschoot, na betrekkelijk korte tijd, boven het hoofd. En werd dan 

ook rond 1750 de zetel van het bestuur. 

 

Tot 1934 lag de plaats Heerenveen in drie gemeenten, te weten Aengwirden, Schoterland en 

Haskerland. Tussen 1828 en 1934 zijn diverse pogingen gedaan deze ongewenste situatie te 

veranderen. In 1934 resulteerde dit uiteindelijk in de nieuwe gemeente Heerenveen. 

 

De plaats Heerenveen werd in zijn ontwikkeling gehinderd door deze ligging in drie gemeenten. 

Dat gaf aanleiding tot rare situaties; de mensen die in dezelfde straat woonden moesten 

bijvoorbeeld hun nieuw geborenen op verschillende gemeentehuizen aangeven. In enkele gevallen 

liep de grens zelfs door een huis. De politieverordeningen verschilden ook van elkaar, zodat de 

café’s in het ene deel van de plaats langer open mochten zijn dan in een ander deel. De naijver 

ging zelfs zover dat de plaats van het station en de nieuwe Rijks-HBS inzet werd van touwtrekkerij 

tussen de gemeenten. 

  

J.A. Baron van Zuylen van Nijevelt, gouverneur van Friesland, stelde in 1828 een commissie in die 

moest onderzoeken of het mogelijk was verschillende delen van Heerenveen te verenigen.  

 

 

Tegelijkertijd zou de plaats verheven moeten worden tot stad. De commissie bracht al spoedig een 

negatief advies uit; waarschijnlijk zag men vooral niets in de verheffing tot stad. 

 

Inwoners van de drie betrokken gemeenten vormden in 1872 een commissie die tot doel had de 

ongelukkige situatie te beëindigen. Eénwording van de plaats Heerenveen kon bereikt worden 

door de plaats tot zelfstandige gemeente te maken of door de plaats toe te voegen aan de 

gemeente Aengwirden.  



 

 
 
 

De gemeenteraden wezen beide voorstellen af, vooral vanwege de financiële gevolgen van de 

plannen. Het voorzieningenniveau in de plaats Heerenveen stagneerde door de versnippering in 

bestuurlijk opzicht, vandaar dat de Vereniging Nijverheid (leden waren Mr. Marcus van Heloma, 

Jacob Hepkema en Geert Korf) in 1902 het initiatief nam om tot éénwording van Heerenveen te 

komen. De betrokken gemeenten waren in financieel opzicht vrijwel gelijkwaardig geworden 

waardoor samenvoeging danwel ruil van gebieden mogelijk moest zijn. Gedeputeerde Staten en de 

Minister wezen alle plannen af. 

 

 

In 1912, twee jaar na het mislukken van de vorige poging tot éénwording, deed een nieuwe 

commissie een voorstel om de drie delen van de plaats te verenigen tot een nieuwe gemeente. 

Door het uitbreken van de Eerste Wereldoorlog duurde het tot 1919 voordat een concept 

wetsontwerp aan de betrokkenen werd voorgelegd. 

De vorming van een aparte gemeente Heerenveen zou onder meer tot gevolg hebben dat de 

overige gemeenten een financiële aderlating zouden ondergaan. Het merendeel van de 

belastingplichtigen woonde nl. in Heerenveen. Het voorstel werd afgewezen. 

 

De commissie Heerenveen-één vatte in 1928 de draad weer op. Alle mogelijkheden werden 

nogmaals op een rij gezet en als oplossing werd voorgesteld Aengwirden en Schoterland samen te 

voegen. Haskerland zou een deel van Nijehaske moeten afstaan in ruil voor de westhoek van 

Schoterland.  Jhr. Van Andringa de Kempenaar vroeg in 1930 in verband met zijn ziekte ontslag als 

burgemeester van Aengwirden. Tot ieders verbazing werd de heer Huizinga, die 

gemeentesecretaris was van Schoterland, benoemd tot tijdelijk burgemeester, afwachtende van de 

‘inlijving’ van Aengwirden bij Schoterland. De benoeming en de zogenaamde inlijving vielen slecht, 

vooral in Aengwirden en er volgde een roerige periode. 

 

In 1933 stelde minister De Wilde van Binnenlandse Zaken zich persoonlijk op de hoogte van de 

situatie. Op 1 juli 1934 was de nieuwe gemeente Heerenveen een feit (wet van 28 juni 1934, Stbl. 

334). 

Diverse malen werden de grenzen van de plaats verlegd. Zo kwamen bij raadsbesluit van 30 

januari 1951 Nieuwebrug, een gedeelte van Terband, Het Meer, Zestienroeden, Veensluis en een 

gedeelte van Oranjewoud bij Heerenveen. 

 

Bij raadsbesluit van 20 juli 1964 werd het deel van Oudeschoot, westelijk van de Rijkswegen van 

Nieuweschoot, het deel evenwijdig aan de spoorbaan, ongeveer 80 meter oostelijk van de NH-kerk 

van Nieuweschoot aan de Rotstergaastweg bij Heerenveen gevoegd. 

Bij raadsbesluit van 26 april 1965 werd de noord-zuid grens met Oranjewoud ook gelegd bij de 

Rijksweg. 



 

 
 
 

In verband met de realisering van de nieuwe woonwijk Skoatterwâld is bij raadsbesluit van 4 

december 2000 de dorpsgrens van Heerenveen met Oranjewoud gewijzigd. 

 

 

Per 1 januari 2014 werd de gemeente uitgebreid met de dorpen Nieuwebrug en Haskerdijken van 

de gemeente Skarsterlân en het zuidelijk deel van de op te heffen gemeente Boarnsterhim 

(Akkrum, Nes, Aldeboarn). De gemeente telt 50.169 inwoners (CBS 1 maart 2015). 

 

 

 

VOORZIENINGEN 

 

SCHOLEN 

In verschillende dorpen in de gemeente Heerenveen zijn basisscholen, openbaar of christelijk. 

Voor vervolgonderwijs kan men eveneens in Heerenveen terecht. 

 

WINKELS 

Enkele dorpen hebben op kleine schaal winkelvoorzieningen, de grotere kernen met meer 

winkelaanbod zijn Jubbega, Akkrum, Nieuwehorne (o.a. supermarkt) en Aldeboarn (supermarkt). 

In Heerenveen zijn kleinschalige wijkwinkelcentra en in het centrum van Heerenveen is een mix 

van diverse winkels o.a. kleding, boeken, schoenen etcetera. Ook zijn er in Heerenveen 

verschillende supermarkten. 

 

SPORT 

Heerenveen is een echte sportgemeente. In de verschillende dorpen zijn sportvoorzieningen. En 

natuurlijk vindt u in Heerenveen ijsstadion Thialf en het Abe Lenstrastadion (SC Heerenveen). 

 

UITGAAN 

In de dorpen zijn verschillende eetgelegenheden en café’s. In Heerenveen is een bioscoop en een 

theater (Posthuistheater). Ook kunt u een bezoek brengen aan museum Belvédère.  

 

INFORMATIE 

Alle informatie over “Heerenveen ’n gouden plak” vindt u op:  

www. https://www.ngoudenplak.nl/  
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TOT SLOT 
 

Wij willen namens de verkoper bedanken voor de getoonde interesse in deze woning. Voldoet deze 
woning niet helemaal aan uw woonwensen, dan kunnen wij u ook helpen bij het zoeken naar uw 
droomhuis.  

 
Dit begint met het inschrijven in ons woningzoeksysteem. U wordt dan op de hoogte gehouden 
van het nieuwste aanbod van alle makelaars in de prijsklasse en regio waarin u zoekt. Ziet u een 

leuke woning, dan kunt u zelf een afspraak maken voor een bezichtiging.  
 
Wij kunnen u natuurlijk tijdens het koopproces adviseren bij de aankoop. We gaan dan met u 

kijken en letten onder andere op de bouwkundige staat, duurzaamheid, de onderhoudstoestand en 
een aantal juridische zaken. Ook adviseren wij over een uit te brengen bod.  
 

Heeft u de woning gekocht, dan kunnen we een taxatierapport uitbrengen. Hierin treft u alle rele-
vante informatie aan over de woning en een dergelijk rapport heeft u (meestal) nodig om een fi-
nanciering te kunnen aanvragen.  

 
 
 

Kortom: is deze woning niet uw droomhuis: neem contact met ons op en we bespreken met u de 
mogelijkheden. 
 

 
 
Van Brussel Wiebenga makelaars & taxateurs 

K.R. Poststraat 28 
8441 ER  Heerenveen 
tel.: 0513 - 65 12 50 

 
e-mail: info@vanbrusselwiebenga.nl 
website: www.vanbrusselwiebenga.nl 
 

http://www.vanbrusselwiebenga.nl/

